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花旗金融科技誠信創新競賽（T4I）全球啟動 

鼓勵新創團隊開發有助提升誠信的解決方案 

 

（香港）花旗集團宣布，全新的花旗金融科技誠信創新競賽 Citi Tech for Integrity Challenge

（簡稱 T4I）正式啟動。這項具有里程碑意義的競賽，目的在於鼓勵來自世界各地的科技創新

團隊，開創具前瞻性的解決方案，以協助公共部門及其他機構提升誠信、權責度及透明性。 

 
由花旗集團發起、並結合公私營機構合作夥伴共同推出的 T4I計劃，將為政府部門引進創新團

隊所設計的金融解決方案，以及如何提高透明度與效率的構想。T4I計劃也將提供創新團隊必

要的支援與基礎設備，以便他們能針對市場所需來度身訂造新技術解決方案。 

 

 T4I計劃為全球性開放創新競賽，任何一家企業，不論其類型或規模大小，均可提出技術解決

方案。這次競賽將針對包含政府交易與採購、文化與倫理及公民參與、簡化繁文縟節手續、資

訊安全和身分識別等領域，試圖找出創新解決之道。 

 

獲選的新創團隊將參與虛擬加速器計劃，該計劃將提供指導培訓、相關課程及基礎設備支援，

以協助他們強化提交的創新方案內容。進入決賽的創新團隊將於今年 5月和 6月前往阿根廷布

宜諾斯艾利斯、印度海德拉巴、愛爾蘭都柏林、墨西哥市及新加坡等六個城市其中之一參加

Demo Day，展示其創新概念與解決方案。考量到此競賽的開放特性， 由 Demo Day脫穎而出

的優勝隊伍將有機會與對這些誠信創新提案有興趣的企業、機構或政府合作。 

 
此外，花旗集團也公佈一項調查結果。該調查為期 2個月，受訪對象超過 150人，其背景涵蓋

世界各地的公私營機構及非政府組織，目的是為了確認新創團隊應將開發重點集中在哪些誠信

痛點（Integrity Pain Points）上。調查中顯示，這些受訪組織的主要問題為受益人資格、稅務

管理如催款和納稅人身分、採購過程的透明度、公共資金分配，以及提高透明度與打擊貪腐的

工具等。 

 
花旗 T4I計劃的合作夥伴，包含各國政府和其他公私營機構，皆希望能為組織內部引進外部創

新構想。T4I計劃的策略夥伴，則包括 Clifford Chance LLP、Facebook、IBM、Let’s Talk 

Payments（LTP）、Mastercard、Microsoft，以及 PwC等。 

 
花旗集團同時宣布 T4I競賽開始開放新創團隊報名，提出創新構想。報名至 2017年 3月 6日

截止。虛擬加速器計劃將從 3月到 4月為期兩個月，進入決賽的新創團隊將獲選參加 Demo 

Day，展示其創新概念與解決方案。 

 
花旗集團香港及澳門區行長盧韋柏先生表示：「花旗集團一向致力推動香港金融科技的發展，

並會積極支持香港發展成爲其中一個優質的國際金融科技中心。2015年推動的 Citi Mobile 

Challenge，不單尋找到能夠應用於業務上的新方案 - 促成創新信貸管理應用程式 CreditCheck

的推出，並同時提升客戶使用銀行服務的體驗。T4I計劃是繼 Citi Mobile Challenge後花旗集



團推出的另一項金融科技競賽，期望藉由新創團隊所開發應用在誠信議題上的新金融技術解決

方案，協助全球公私營機構提高透明度及效率。我們希望 T4I競賽不僅能改變誠信典範，還要

展現全球公私營機構合作夥伴關係的驚人力量。」 

 
 

關於花旗 T4I金融科技誠信創新競賽的更多詳情，請參閱官方網站：

www.techforintegritychallenge.com 
 

### 
 
關於花旗集團 

花旗集團為一間世界級之銀行，服務全球超過 160多個國家及地區約 2億名客戶。花旗集團為消費者、企業、政府

及機構提供一系列多元化之金融產品及服務，包括零售銀行及信貸、企業及投資銀行、證券經紀、金融交易服務及

財富管理等。 

 
有關花旗集團其他資料，請瀏覽網站 www.citigroup.com | Twitter：@Citi | YouTube： www.youtube.com/citi | 網

誌：http://blog.citigroup.com | Facebook：www.facebook.com/citi | LinkedIn: www.linkedin.com/company/citi 
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